
หลกัสูตร ชยัชนะนกัขายมือทอง (WIN for Sales)

15 กนัยายน 2559 เวลา 09.00 – 16.00 น. ณ โรงแรมโกลด ์ออรคิ์ด แบงค็อก (ถนนวิภาวดีฯ-สุทธิสาร)

ยุคน้ีการขายไมเ่หมือนเดิม ใครท่ีขายเหมือนเดิม ตายแน่นอน!! คนท่ีจะประสบความสาํเร็จในงานขายตอ้งขาย

อยา่งแตกต่าง ขายอยา่งเหนือชั้น มีชั้นเชิง มีมาดแหง่นักขาย พรอ้มท่ีจะปรบัตวัตามสถานการณ ์และลกูคา้แต่ละประเภท 

หลกัสตูรน้ี ออกแบบข้ึนมาเฉพาะ พรอ้มตอกยํา้ดว้ยเทคนิคลกูล่อลกูชนในการขาย ยกระดบัพนักงานขาย ใหเ้ป็น 

นักขายมือทองในปี 2015 พรอ้มปรบัตวัสู่ High-class environment

วตัถุประสงค์

1. เพ่ือใหผู้เ้ขา้อบรมไดท้ราบถึงหลกัการและเทคนิคดา้นการขายครบขั้นตอน การวิเคราะหล์กูคา้

ท่ีหลากหลาย การเปิดใจลกูคา้ การนําเสนอผลิตภณัฑ ์การตอบคาํถามและขอ้โตแ้ยง้และการเจรจาต่อรองอนันําไปสู่การ

ปิดการขายอยา่งไดผ้ล

2. เพ่ือผูเ้ขา้อบรมสามารถนําความรูท่ี้ได ้ไปใชใ้หเ้กิดประโยชน์สงูสุดแกอ่งคก์ร

หวัขอ้การบรรยายและ Workshop

1. บทบาทและหน้าท่ีของพนักงานขาย – สรา้งความเขา้ใจและใหต้ระหนักถึงหน้าท่ี ท่ีตอ้งทาํ

2. การวางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบักลุ่มลกูคา้

3. ประเภทและการบริหารลกูคา้ท่ีหลากหลาย (เรียนรูล้กูคา้อยา่งเขา้ใจพรอ้มวิธีการพิชิตลกูคา้ในแต่ละรปูแบบ)

4. ขั้นตอนการขายอยา่งเป็นระบบ – สรา้งใหนั้กขาย ขายอยา่งมืออาชีพ

(ทุกขั้นตอน จะเน้นเทคนิคและลกูล่อลกูชนอยา่งละเอียด พรอ้มตวัอยา่งจริงในการปฏิบติั)
- การเสาะหาลกูคา้เพื่อการขาย – เรียนรูใ้ครคือลกูคา้ท่ีคุณตอ้งไปขาย

- การเตรียมตวัของพนักงานขาย – เตรียมตวัใหพ้รอ้มกอ่นออกสนามรบ มีชยัไปกวา่คร่ึง

- การนัดหมายลกูคา้ – นัดอยา่งไรใหล้กูคา้รบันัด

- การวเิคราะหโ์อกาสการขาย – โอกาสการขายคืออะไร ทาํไมตอ้งวเิคราะห ์วเิคราะหอ์ยา่งไร

- การนําเสนอผลิตภณัฑ ์– นําเสนอสินคา้อยา่งมืออาชีพ ใหล้กูคา้ตาสวา่ง

- การตอบคาํถามและขอ้โตแ้ยง้ – จดัการและรบัมือกบัขอ้โตแ้ยง้อยา่งเป็นระบบ

- การเจรจาต่อรอง – เจรจาอยา่งไรไมใ่หเ้สียเปรียบ หรือ ตกเป็นเคร่ืองมือลกูคา้

- การปิดการขาย – ปิดการขายเม่ือไหร ่ปิดอยา่งไรจึงจะเหมาะสมและไดอ้อรเ์ดอร์

- การติดตามผลและการบริการหลงัการขาย – บริการอยา่งไรใหล้กูคา้ประทบัใจและซ้ืออีก

5. ขอ้ควรปฏิบติัในขณะขายเพ่ือสรา้งความเช่ือมัน่ใหก้บัลกูคา้

(ส่ิงท่ีนักขายตอ้งทาํ เพ่ือใหเ้ป็นนักขายมืออาชีพ ท่ีลกูคา้ใหค้วามเช่ือมัน่)

6. ทบทวนการขาย – ขายได ้หรือ ไมไ่ด ้มาจากสาเหตุอะไร เรียนรูไ้วจ้ะไดไ้มพ่ลาดอีก

7. กิจกรรม จาํลองสถานการณก์ารขาย

(ปฏิบติัพรอ้มใหเ้ทคนิคความเห็นเพ่ิมเติมจากวิทยากรเพ่ือใหส้ามารถบริการไดอ้ยา่งดีเลิศ)

8. สรุป คาํถามและคาํตอบท่ีนักขายตอ้งการรู-้ ทกัษะจาํเป็นสาํหรบัพนักงานขาย

วิทยากร: อาจารยสุ์พจน ์กฤษฎาธาร

อดีต Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บริษัท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรีส จาํกดั จากสหรฐัอเมริกา



• ราคานีร้วม เอกสารการอบรม / อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร

• เฉพาะนิติบคุคลสามารถหกัภาษี ณ ท่ีจ่าย 3% ได้

• ใบเสร็จคา่ลงทะเบียน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใช้จ่ายทางบญัชีได้ 200 %

หลกัสูตร เลขานุการมืออาชีพยุคใหม่

ราคาปกติท่านละ 3,900 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,173 บาท
สมคัรก่อนวนัท่ี 10 กนัยายน 2559 เหลือเพียงท่านละ 3,500 บาท (ไมร่วมภาษีมลูค่าเพิ่ม)


	Slide Number 1
	Slide Number 2

