
เทคนคิบรหิารคา่ตอบแทนพนกังานขาย

วนัศกุรท์ ีѷ 18 กรกฎาคม 2568
ณ โรงแรมโนโวเทล สุขุมวิท 20

หลกัสตูร 1 วนั

ทา่นละ 3,900 บาท ยังไม่รวมภาษีมูลคา่เพิѷม 7 %
เฉพาะนติบิคุคลสามารถหักภาษี ณ ทีѷจา่ย 3% ได ้
ราคานีѸรวมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวันตลอดหลักสตูร

***สามารถหกัคา่ใชจ้า่ยทางภาษไีด ้200% ของคา่ใชจ้า่ย
จรงิ ตามพระราชกฤษฎกีาฉบบัทีѷ 437 ใช ้19 ตุลาคม พ.ศ. 
2548 เป็นตน้ไป

         พนักงานขาย คอื หัวใจของการสรา้งยอดขาย แตปั่ญหาทีѷ
พบกนัเป็นประจํา... ไดแ้ก ่จะจา่ยผลตอบแทนอยา่งไรใหเ้กดิความ
คุม้คา่สงูสดุใหอ้งคก์ร และพนักงานขายจะไดม้กํีาลังใจผลกัดัน
ตนเองใหไ้ดนั้กขายมอืทอง และโดยเฉพาะการจา่ยคา่คอมมชิชัѷน 
หากจา่ยมากไป 

         พนักงานขายรวย บรษัิทไม่ทํากําไร แตจ่า่ยนอ้ยไป 
พนักงานขายกจ็ะไม่เกดิแรงจงูใจในการขายทัѸงหลายทัѸงปวง
เหลา่นีѸ..จะหมดไป ดว้ยหลักสตูรนีѸ

วตัถปุระสงค:์ 

1.เพืѷอใหผู้เ้ขา้อบรมไดเ้รยีนรูถ้งึเทคนคิการบรหิารผลตอบแทน
ใหแ้กพ่นักงานขาย
2.เพืѷอใหผู้เ้ขา้อบรมสามารถนําไปใชป้ฏบิัตจิรงิไดอ้ยา่งมี
ประสทิธภิาพ

หลกัการและเหตผุล
หวัขอ้การบรรยายและ Workshop 
เวลา 09:00 น.-16:00 น.

Module 1 บทบาทหนา้ทีѷของพนกังานขาย
• บทบาท  หนา้ทีѷ และความสําคญัของพนกังานขาย
• สิѷงทีѷชว่ยกระตุน้ใหพ้นกังานขายทาํงานสนุก
• กจิกรรม  คน้หาแรงบนัดาลใจใหพ้นกังานขายมแีรงฮดึ

Module 2  โครงสรา้งรายไดพ้นกังาน
• รายได ้และคา่ใชจ้า่ยของพนกังานขาย ...มากจากไหน
• การต ัҟงเป้าหมาย  และตวัชีҟวดั ในงานขาย
• กลยทุธส์รา้งแรงจงูใจของฝ่ายขาย
• กจิกรรม  ทาํอยา่งไรจงึทาํงานคุม้คา่ ผลงานคุม้เงนิ

Module 3  ผลประโยชนอ์ยา่งไร ทาํใหพ้นกังานขาย ฮกึเหมิ
• เครืѷองมอืการสรา้งแรงจงูใจทีѷไดผ้ล
• เป็นตวัเงนิ  หรอื  ไมเ่ป็นตวัเงนิ
• ไดป้ระจํา / เป็นคร ัҟงคราว
• ปจัจยัในการเลอืก Commission  และ Intensive
• กจิกรรม  การจดัทาํโครงสรา้งผลตอบแทน

Module 4 เลอืกกระตุน้ เลอืกตอบแทน  พฒันาตอ่เนืѷอง
• การกระตุน้พนกังานขายโดยไมใ่ชผ้ลตอบแทน
• กระบวนการพฒันาโครงสรา้งผลตอบแทน
• ปจัจยัแหง่ความสําเร็จในการบรหิารคา่ตอบแทนพนกังาน
ขาย
• ขอ้ควรระวงัในการจดัทาํผลตอบแทนพนกังานขาย

สรปุคาํถาม และคาํตอบ

หมายเหต ุหวัขอ้ทีѷเสนอสามารถปรบัเปลีѷยนไดต้ามความ
ตอ้งการของของลกูคา้หรอืตามความเห็นของวทิยากร

เนืҟอหาหลกัสตูร 

คา่ลงทะเบยีน

 อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร

 อดตี Business Unit Manager ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด

 บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั จากสหรัฐอเมรกิา  

 Senior Manager ฝ่ายขายและบรกิาร บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอร์
ปอเรชัѷน จํากดั (มหาชน)

 และ  ฝ่ายขายและฝ่ายการตลาด บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม ์
(ไทย) จํากดั จากเยอรมนี

วทิยากร
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วนัศกุรท์ ีѷ 18 กรกฎาคม 2568

สอบถามขอ้มลูเพิѷมเตมิ

โทรศัพท ์085-938-6299, 082-4235915

ลงทะเบยีนสํารองทีѷน ัѷง
กรอกแบบฟอรม์ สง่มายัง 
 อเีมล์ brainassetsale1@gmail.com

วธิกีารชําระเงนิ

 โอนเงนิเขา้บัญชอีอมทรัพย ์ธนาคารกรุงเทพ สาขาบา้นแพว้
 เลขทีѷบัญชี 287-0-26170-4               
 เชค็ขดีคร่อมสัѷงจา่ยบรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตีѸ เทรนนิѷง จํากดั 

กรณีหกัภาษ ีณ ทีѷจา่ย
บรษัิท เบรนแอสเสท เซฟตีѸ เทรนนิѷง จํากดั (สํานักงานใหญ)่
99/63 ซอยพุทธบชาู 36 แยก 1 แขวงบางมด เขตทง่คุรุ กรุงเทพฯ 
10140
เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษ:ี 0105563158712

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มัครสามารถทีѷจะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ใน
กรณีทีѷทา่นยกเลกิกอ่นวันงาน 15 วัน บรษัิทฯ จะหักคา่ธรุการ รอ้ย
ละ 10 ของคา่สมัคร และในกรณีทีѷทา่นยกเลกิกอ่นวันงาน 7 วัน 
บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมัคร นอกเหนอืจากนีѸแลว้ 
บรษัิทฯ จะไม่คนืเงนิใดๆ ทั ѸงสิѸน

หมายเหต ุเมืѷอชําระคา่สมัมนาเรยีบรอ้ยแลว้โปรดสง่ใบPay-in เพืѷอ
เป็นหลักฐานการยนืยัน

แบบฟอรม์การลงทะเบยีน

เพืѷอใหเ้กดิประโยชนส์งูสดุและความสะดวกแกผู่เ้ขา้สมัมนา กรณุากรอกรายละเอยีดใหค้รบทกุชอ่ง

ชืѷอบรษัิท _________________________________________ ประเภทธรุกจิ_______________________________________

     สํานักงานใหญ ่     สาขาทีѷ __________________ เลขประจําตัวผูเ้สยีภาษี _______________________________________  

ทีѷอยู ่______________________________________________________________________________________________

ผูป้ระสานงาน_______________________________________โทรศัพท_์________________ตอ่_______________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ_____________________________________โทรสาร___________________________________________

1.ชืѷอ-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

2.ชืѷอ-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

3.ชืѷอ-นามสกลุ______________________________________ตําแหน่ง___________________________________________

อเีมล(์โปรดระบ)ุ__________________________________________มอืถอื (โปรดระบ)ุ_______________________________

สทุธิหกั ณ ทีѷจา่ย 3%ภาษมีลูคา่เพิѷม 7%อตัราคา่สมัมนาจํานวนผูเ้ขา้สมัมนา

4,056.00117.00273.003,900.001 ทา่น


